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te espera una oportunidad




PLAN DE COMPENSACION

Cliente

¥

|
"y % |
g '
¢ e

ﬁi".asrestore. _

i




CLIENTES

Inscripciones y registros

CLIENTE

CLIENTE PREFERENTE

CLIENTE 25




BENEFICIOS DE CLIENTES

CLIENTE Compra a precio publico.

El cliente se registra, menciona quién lo invit6 y recibe 10%
de descuento en todas sus compras.

CLIENTE REGISTRADO

El cliente paga una membresfa anual de $350, recibe un vaso mezclador
CLIENTE PREFERENTE Reliv®, un catdlogo y descuento de 20% en todas sus compras.

CLIENTE 25 Distribuidor inactivo en un periodo de 6 meses.




DISTRIBUIDOR

_ REGALIAS DE GRUPO PERSONAL
GANANCIAS PORTUS CLIENTES CALCULADAS SOBRE EL PRECIO AL PUBLICO DE LOS PRODUCTOS

Distribuidor al

NIVEL 1 m NIVEL MASTER

Ganancias al Ganancias al Ganancias al

25% 35% 45%




Distribuidor al 25%

Calificacion, mantenimiento, bonos y regalias

Pago de inscripcién $500.00
Renovacién anual $350.00
Recibe: Kit de bienvenida que
NOTA: un incluye: 1Mochila, 1catdlogo
y un vaso mezclador.

Distribuidor

Inactivo Para recibir Bonos y

Por 6 meses Regalias de grupo personal
Se convierte en Se requieren $2,000 de PGRV
Cliente 25 en el mes en curso.

Para mantenerse activo f
Se requieren $2,000 de PGRV [N
acumulables en 6 meses



NOTA: un

Distribuidor
Inactivo
Por 6 meses

Se convierte en
CLIENTE 25

Distribuidor al 35%

Calificacion, mantenimiento, bonos y regalias

1-Calificacion: 1500 puntos

al 35% de descuento en productos
en una compra o con su grupo
personal

2- Calificacion en un mes calendario
Ejemplo:

1ra. Compra al 25% 500 puntos

de PGPV

2da.Compra al 25% 500 puntos

de PGPV

3ra. Compra al 35% 500 puntos

de PGPV

Para mantener este nivel

Se requiere:

$10,000 de PGRV acumulables
en un periodo de 6 meses
consecutivos

Para recibir Bonos y Regalias de
grupo personal:

Se requiere:

$2,000 de PGRV en el mes

en curso.




1- Calificacion: 2,500 puntos 4- Regalias: para recibir el 100%

en un mes de PGPV de regalias Se requieren: 1,500 puntos
de PGPV en el mes en cursoy

2- Calificacion en 3 meses 750 puntos de PGPV para recibir el 50%

consecutivos con 1,000

Puntos de PGPV cada mes 5- Para mantener este rango

Se requieren: 1800 puntos de PGPV
acumulables en un periodo de

6 meses de lo contrario,

se convertira en distribuidor NIVEL 2

3- Calificacion por empuje:
Patrocina un nuevo Master
con 2,500 puntos y tu acumula

1500 puntos de PGPV en un o | |
. mes calendario y ambos Un distribuidor inactivo por 6 meses

califican al 45% de ganancia. Se convierte en CLIENTE 25




GANANCIAS



(Ganancias
Por clientes

TUS GANANCIAS DEPENDEN SI TU ESTAS EN:
* Nivel 1 ganancias al 25%
* Nivel 2 ganancias al 35%
* Nivel Master ganancias al 45%




de clientes
precio publico

Ganancia de clientes: 10% al 25%
@ Distribuidor A .
e al 25% | ——( .o

/ l \ R'Eferidﬂ
25% 15%
de clientes de clientes
registrados preferentes CLIENTE 25
NIVEL al 10% al 20%

Amigo Vecino Pariente

Todos son clientes potenciales



Ganancias de clientes: 17% al 35%

4 N
Distribuidor 250,
Q
a I 3 5 % dE.CrIEI:I‘:;EI-s
precio puplico
\. _

\ Referido

35%
de clientes

registrados
10%

22%
de clientes
preferentes

20%
Amigo Vecino Pariente

CLIENTE 25

NIVEL 2

Todos son clientes potenciales



Ganancias de clientes: 20% al 45%

(" Distribuidor )
Masteral |

45%

45%

de clientes
precio publico

\.

40%

de clientes

registrados
Al 10% preferentes
al 20%

Amigo Vecino Pariente

/

Referido

25%

de clientes

20%
de
CLIENTE 25

NIVEL Master

Todos son clientes potenciales



Regalias por generacion
de Distribuidores

* Nivel 1 ganancias al 25%
* Nivel 2 ganancias al 35%
* Nivel Master ganancias al 45%




‘Distribuidor al

25%

Regalias de grupo personal

calculadas sobre el precio al publico de los productos

Distribuidor al

35%

6% de regalias de Grupo

personal de distribuidores
de 1ra. Generacion

0 de regalias de Grupo

personal de distribuidores
de 1ra. Generacion

5% de regalias de grupo

personal de distribuidores
de 2da. Generacion

Distribuidor

Master al

45%

0 de regalias de grupo
personal de distribuidores
de 2da. Generacion

3% de regalias de grupo

personal de distribuidores
de 3ra. Generacion

0 de regalias de grupo

personal de distribuidores
de 3ra. Generacion

10% de regalias de Grupo

personal de distribuidores
de 1ra. Generacion

6% de regalias de grupo

personal de distribuidores
de 2da. Generacion

4% de regalias de grupo
personal de distribuidores
De 3ra. generacion




EL VERDADERO
NEGOCIO

Ganancia clientes
Regalias por generacion
Bonos

Viajes y mas...




BONOS POR CRECIMIENTO

—> Bono por cliente nuevo

0 de las compras del cliente
O por 3 meses consecutivos

—> Bono por patrocinio

o de las compras del distribuidor
o en el primer mesy 5% los

siguientes 2 meses|




BONOS POR AVANCE DE RANGO

El patrocinador recibira $1,000 pesos si esta

; ot s | $2,000 pesos pagaderos en el siguiente mes.
. activo.

Avance al Nivel Master 45%

$3,000 pesos pagaderos en el siguiente mes.
El patrocinador recibira $1,500 pesos si esta
activo.




CAMINO RUMBO A DIRECTOR PRESIDENCIAL

REGALIAS HASTA EN 5 NIVELES SOBRE PGBV

MASTER AFILIADO DIRECTOR SENIOR
3 master directos

Primer nivel 7% Primer nivel 7%
Segundo nivel 5% Segundo nivel 5%
Tercer nivel 3% Tercer nivel 3%

Cuarto nivel 2%

Se requiere minimo el 50% de mantenimiento para el pago de regalias.

Primer nivel 7%

Segundo nivel 5%

Tercer nivel 4%

Cuarto nivel 3%

DIRECTOR PRESIDENCIAL
10 master directos

Primer nivel 8%

Segundo nivel 6%

Tercer nivel 4%

Cuarto nivel 3%

Quinto nivel 2%



PROGRAMA DE EMBAJADORES

El programa de Embajadores de Reliv Latin designa a
6 distribuidores lideres como Embajadores cada aio.

« Representaran a Reliv Latin, consultaran nuestros
programas, promoveran el crecimiento del negocio y se

reuniran periédicamente con el equipo Directivo.

« Recibiran un bono de Embajador mensual y otros beneficios
que se estan desarrollando.

« Cada mes de Enero de cada afio nombraremos a los nuevos
Embajadores en funcién a su desempenio en el ano anterior.




VIAJES DE LIDERAZGO
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